


 Facilitamos el encuentro entre los actores del comercio exterior  
conectando proveedores, compradores, inversionistas, startups y 
emprendedores

 Conectamos al ecosistema de innovación de Israel con América Latina
 Identificamos tecnologías que solucionen necesidades de nuestros 

clientes
 Somos el liason exclusivo de la Universidad Tel Aviv para México, Perú, 

Chile, Costa Rica y Panamá 

innovación,  

inteligencia y gestión

comercial,  

comunicaciones, 

posicionamiento de

marca



PROPUESTA

“Servicio de estudio de mercado e identificación de compradores para servicios a la minería 
en Brasil”
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1. Antecedentes

Brasil es uno de los cinco mayores productores de minerales del mundo, 80% corresponden a minerales metálicos. En su conjunto,
contribuyen con 7% del PIB y con un valor bruto estimado de USD 43,7 mil millones en el 2020.

Brasil es el segundo mayor productor de hierro del mundo, con una participación del 19%. Durante los últimos años, el hierro
representó el 68% del valor total de la producción minera en este país, seguido del oro que representó el 11%, el cobre con el 7%, en
tanto aluminio y níquel representaron 2% cada uno. También ocupa los primeros lugares en la producción de manganeso, niobio y
tantalita. En el caso del oro, las reservas brasileñas representan el 3,4% de las reservas mundiales totales, con 1 700 toneladas métricas.

El 2020, Brasil tuvo 37 títulos activos de exploración o explotación de minerales metálicos.

Las mineras brasileñas requieren servicios tales como prospección y exploración minera; desarrollo de minas; extracción y beneficio de
minerales; transporte y logística; procesamiento y refinamiento de minerales; consultoría y asesoramiento en áreas como ingeniería,
medio ambiente y cumplimiento normativo asi como apoyo en el campo de seguridad y salud en el campo de trabajo.

Por sus características, Brasil es un mercado atractivo para el sector de servicios peruanos para la minería y explica la relevancia de
realizar un estudio y prospección, que permita entender y monitorear las importaciones, compradores, cadenas logísticas en el
mercado brasileño y demás indicadores relevantes, con el fin de tomar acciones que favorezcan las exportaciones peruanas.

.



2. Experiencia de Softpower Connections en minería

1. Desarrollo de dos misiones de innovación y comercio para empresas peruanas y usuarias de PromPeru. En estas actividades
participaron mas de 70 empresas chilenas proveedoras para la minería.

2. Asociación estratégica con la Asociación de Industriales de Antofagasta (AIA) con acceso a 900 empresas relacionadas al
sector minero en Chile, a través de la participación en el Sistema de Calificación de Empresas Proveedoras de Bienes y
Servicios (SICEP).

3. Colaboración con la Feria Exponor en el desarrollo de nuevos negocios. Esta feria reunió a 41.000 visitantes en 2019.
4. Matchmaking entre la empresa minera HS Rodados y empresas del estado de Iowa, EE.UU
5. Identificación de nuevas tecnologías para empresas de la minería como ENAEX y NITTRA.
6. Identificación de soluciones tecnológicas de frontera en Alemania, Finlandia y Suiza para la empresa consultora en minería

Vantaz, con presencia en Chile, Perú y Australia.
7. Prospección de mercado en Chile y Perú para empresa israelí Lingacom, tecnología de prospección basada en partículas

nuanes
8. Asesoría a la empresa canadiense de minería no metálica, SORCIA Minerals
9. Asesoría al Grupo Inversiones Norte y sus empresas proveedoras de la minería: Herco Equipment con operaciones en EEUU,

Brasil y Chile y Factoring N1.
10. "Estudio y prospección de mercado orientado al T-MEC” en México para PromPeru, para preparar la oferta exportable de

autopartes, piezas y otros productos para los sectores minería, plásticos, caucho y transporte.
11. Asesoría al Hup de Transferencia Tecnológica Apta, uno de los mas importantes en minería a nivel nacional.



2. Experiencia de Softpower Connections en minería

2.1. PromPeru
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2.2. PromPeru
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2.3. PromPeru
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2.4. PromPeru
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2.4. PromPeru



2. Experiencia de Softpower Connections
en minería

2.5. ProChile



2. Experiencia de Softpower Connections y consultor 
en minería

2.6. Asesoría al Grupo Inversiones Norte y sus empresas proveedoras de la minería: 
Herco Equipment con operaciones en EEUU, Brasil y Chile



2. Experiencia de Softpower Connections y consultor 
en minería

2.7. Asesoría al Grupo Inversiones Norte y sus empresas proveedoras de la minería: 
Factoring N1



2. Experiencia de Softpower Connections y consultor 
en minería

2.7. Asesoría a la empresa canadiense de minería no metálica, SORCIA Minerals



3. Objetivos

• Identificar compradores para la oferta peruana de servicios a la minería en Brasil y generar base de datos en el
mercado objetivo.
• Elaborar perfiles de compradores de servicios a la minería.
• Identificar las oportunidades de exportación del Perú a Brasil para servicios a la minería teniendo en cuenta las
necesidades y las especificaciones de compra de los principales actores.



PASO 1
Validación preliminar de productos

• Validar preliminarmente las categorías de
productos de servicios a la minería,
priorizados por PromPerú con mayores
oportunidades comerciales.

• Identificar empresas brasileñas
importadoras de estos servicios.

• Validar a actores claves dentro del proceso
de importación y distribución de dichos
servicios.

• Apoyar a empresas peruanas en la
elaboración de sus presentaciones para
potenciales compradores brasileños.

PASO 2

Validación final de línea de servicios para la minería, priorizados por PromPerú
• Validación final de servicios para la minería con mayores oportunidades en Brasil, según área geográfica.
• Entrevistas a compradores y actores claves (previa validación PromPeru)
• Elaboración de perfil por de compradores
• Caracterización de proceso de comprar B2B para cada producto

Brasil

4. Metodología

PASO 3

Informes

• Informe de avance 1
• Informe de avance 2
• Informe de avance 3
• Informe final



5. Alcance y plazos

Softpower Connections será responsable de las siguientes actividades del proyecto:

 Apoyo a PromPeru en la identificación de empresas peruana a considerar para este estudio
 Ejecución del estudio
 Análisis y presentación de resultados.

120 días

Tiempo estimado máx.

Validación preliminar

60 días

Validación final

90 días

Elaboración de informes

120 días



6. Entregables

Producto Descripción Plazo

Primer 
entregable

Base de Datos
- Identificación de por lo menos 40 potenciales compradores en Brasil.

Informe de Entrevistas a empresas peruanas
- Informe de entrevistas por lo menos a 5 empresas peruanas exportadoras de servicios a la 
minería.

Deberá ser presentado hasta 30 
días calendarios, contados a 
partir del día siguiente de la 
notificación de la orden de 
servicio.

Segundo 
entregable

Perfiles de empresas en base a entrevistas a profundidad
- Veinte (20) perfiles de empresas brasileras compradoras de servicios a la minería.

Deberán ser presentado hasta 85 
días calendarios, contados a 
partir del día siguiente de la 
notificación de la orden de 
servicio.

Tercer 
entregable

- Informe Final (con estructura del Anexo 02)

Presentación del estudio en formado Ppt o Pdf.

Deberá ser presentado hasta 120 
días calendarios, contados a 
partir de la notificación de la 
orden de servicio.



6. Anexos Anexo 1
Formato de Perfiles para Entrevistas
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6. Anexos Anexo 02
Informe de Estudio de Mercado



8. Equipo de trabajo

Jordi Solé– Consultor en Brasil

Jordi tiene nacionalidad brasileña y española. Reside en Brasil desde hace

15 años, en los cuales ha realizado diferentes proyectos de estudios de

mercado relacionado a minería y otros sectores. Académicamente, cuenta

con Master en Gestión Internacional de la Empresa del Centro de Estudios

Económicos y Comerciales (CECO); Graduación Superior en Comercio

Internacional en la Escuela Superior de Comercio Internacional (ESCI),

centro adscrito a la Universidad Pompeu Fabra (UPF); y Diplomatura en

Ciencias Económicas y Empresariales en la Universidad Pompeu Fabra

(UPF).

Jordi posee una extensa trayectoria en la realización de estudios de

mercado en Brasil, así como la organización de diferentes actividades de

promoción internacional. Por ejemplo, en el 2021 realizó para ProChile, un

estudio de mercado para identificar oportunidades para proveedores

chilenos de la minería interesados en explorar el mercado brasileño. Uno

de los hallazgos fue detectar la necesidad de Brasil de modernizar su

industria local. En caso que este proyecto sea adjudicado, Jordi tendrá un

contrato de trabajo con Softpower Connections que acredita su vinculo

laboral con dicha organización.



8. Equipo de trabajo

Jordi Solé– Consultor en Brasil (experiencia)
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Jordi Solé– Consultor en Brasil (experiencia)
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8. Inversión

I. Inversión
US$ 26.000 (veinte y seis mil dólares americanos). Este monto incluye el pago de impuestos.

II. Forma de pago

El pago se realizará por transferencia bancaria (en dólares americanos) y de forma parcial; para lo cual deberá haber
presentado los productos y contar con la conformidad de la Subdirección de Inteligencia y Prospectiva Comercial y el
departamento de inteligencia de mercados. La emisión de la conformidad no superara los 07 días calendario de presentado
cada entregable:

• Primer pago: 10% del monto total contrato, a la entrega por correo electrónico y conformidad del primer entregable.
• Segundo pago: 70% del monto total contrato, a la entrega por correo electrónico y conformidad del segundo entregable.
• Tercer pago: 20% del monto total contrato, a la entrega por correo electrónico y conformidad del tercer entregable.



9. Datos Administrativos
• Razón Social:
Softpower Connections Consultores SpA
RUT: 76.308.344-6

• Dirección:
Camino Los Refugios del Arrayan 16189 E, Lo Barnechea. Santiago de Chile

• Firma y nombre de la persona autorizada
Representante legal: Jennyfer Salvo
Firma: 

•Teléfonos
+56 9 9131 5798

•Correo electrónico
marcelo@softpower.cl

•Persona de Contacto
Marcelo Diaz



9. Datos Administrativos

• Copia simple del Registro Comercial o Copia simple de la Constitución de la empresa



Marzo de 202132

Jennyfer Salvo
CEO
jennyfer@softpower.cl


